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Poslovanje kovinske industrije v letu 2023

V drugi polovici leta 2023 se je cikel visoke rasti zakljucil tudi

za tiste kovinarje, ki so se do takrat uspesno izogibali upadanju
narocil, proizvodnje in prihodkov. Upadanje gospodarske
dejavnosti pri nasih najvecjih poslovnih partnericah se je
odrazalo v zmanjSevanju narocil tudi pri slovenskih kovinarjih.

Kljub nestanovitnim in negotovim razmeram so podjetja nanje
agilno reagirala s sprotnim prilagajanjem proizvodnih kapacitet,
stroskovno optimizacijo in dvigom ucinkovitosti. Po drugi strani
pa je splo3no ohlajanje povpraSevanja razrahljalo pritiske na
dobavitelje, katerih knjiga narocil ni bila ve€ tako polna in zato
ni ve€ predstavljala omejitvenega faktorja pri poslovanju. Vse
ve€ podjetij je pospeSeno vpeljevalo avtomatizacijo in izboljSavo
organiziranja lastnih procesoy, saj te spremembe vodijo k
hitrejSemu odzivanju na volatilnost trga, boljSemu izkoriS§¢anju
virov ter zmanjSanju operativnih stroskov, kar vse prispeva k
dolgorocni konkurencnostiin trajnostni rasti podjetij.

V sklopu orientacije proti strateski trajnostni in krozni
transformaciji poslovanja kovinarji skladno s svojimi
strategijami izdelujejo akcijske nacrte. Ti akcijski nacrti
vsebujejo vec ukrepov, med katerimi so kljucni prehod na
obnovljive vire energije, povecanje energetske ucinkovitostiv
proizvodnih procesih ter zmanjsSanje odpadkov. Ta prizadevanja
ne prispevajo samo k zmanjSevanju oglji¢nega odtisa, ampak
tudi krepijo konkurencnost na globalnem trgu, kjer postajajo
trajnostni poslovni modeli vse pomembnejsi.

Najvecjo zaskrbljenost pa Se vedno vzbuja nespodbudna
perspektiva globalne konkurenénosti slovenskega gospodarstva.
Cena elektricne energije, ki je trenutno celo najvisja v Evropi,
mocno ogroZa konkurencnipolozaj, ki so si ga podjetja v

mreZi globalnega poslovanja le stezka izborila. Visoki stroski
energije obremenjujejo proizvodne stroske in zmanjSujejo
dobickonosnost, kar ovira tudi nadaljnje investicije in razvoj.
Podjetja so prisiljena iskati alternative in izboljSave, da bi
obdrzala svoj konkurencni rob, vendar tu so moznosti omejene,
dokler ne pride do stabilizacije cen na energetskem trgu.

V tak3nih nestanovitnih razmerah je zato nujno, da se
gospodarstvo ter drzava skupaj osredotocita na iskanje resitev,
ki bodo omogocile dolgorocno vzdrznost in konkurencnost
slovenskega gospodarstva.

mag. Janja Petkovsek, u.d.i.s.
direktorica GZS-Zdruzenja kovinske industrije
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POGLEDI DIREKTORJEV NEKATERIH NASIH PODJETIJ NA PRETEKLO LETO

V drugi polovici leta 2023 se je zakljucil cikel visoke rasti, ki je vztrajal
vse od ozivitve gospodarstva po korona krizi. Povprasevanje po nasih
osrednjih proizvodih, hidravli¢nih ventilih, je na trziScu znatno upadlo,
s tem pa so ponovno narasli pritiski nasih konkurentov in kupcev.
Osrednja tema so seveda optimizacija stroskov ter s tem pritiski na
cene proizvodov. V nasem podjetju smo se v zadnjih letih zelo mocno
koncentrirali na vecje globalne kupce s podrocja mobilnih delovnih
strojev, ki za nas sicer predstavljajo lepo perspektivo rasti, hkrati pa
imajo veliko kupno moc in visoke zahteve po konkurencnosti ter
odli¢nosti s strani dobaviteljev. Zato je izziv Se toliko vediji.

Splosno ohlajanje povprasevanja je opazno sprostilo kapacitete nasih
dobaviteljev in ti trenutno ne predstavljajo vecC bistvenega ozkega grla
v dobavni verigi, kot se je dogajalo v preteklem obdobju. Na trgu
delovne sile pa opazam, da se situacija ni spremenila. Brezposelnost
ostaja na rekordno nizki ravni, izzivi zagotoviti in zadrZati sposoben kader ostajajo. Obvladovanje
stroskov ter na drugi strani produktivnost dela ostajata osrednja dejavnika za zagotavljanje
konkurencnosti. Pricakujem, da bodo ugodni trendi upadanja inflacije tu v pomoc.

Zaradi nizjega povpradevanja v podjetju Poclain Hydraulics v Zireh trenutno nimamo vecjih
problemov z razpolozljivostjo kadra. Hkrati pa se zavedamo, da se moramo pripraviti tudi na
okrepitev povprasevanja in zagotoviti ustrezne kompetence. Zato se poleg iskanja ¢im bolj
ucinkovitin kanalov pridobivanja delovne intenzivneje ukvarjamo tudi s razvojem metod
izobraZzevanja, saj se zavedamo da bomo vedno vedji del potrebne usposobljenosti zaposlenih
morali zagotavljati v lastni organizaciji. Pri zaposlovanju se sedaj usmerjamo tudi na tujo delovno
silo izven evropskega podrocja in ukrepi lajSanja administrativnih ovir so tu zelo dobrodosli.

Na podrocju proizvodnih procesov se najve¢ ukvarjamo s produktivnostjo dela - avtomatizacijo,
izboljSevanje procesov in organizacijo za zagotavljanje ¢im boljSe izkoriS¢enosti obstojecih
kapacitet in preteklih investicij v optimizacijo proizvodov in procesov. Za eno od izboljSav smo
letos dobili tudi srebrno priznanje na natecaju za najboljSe inovacije Gorenjske. Vpeljali smo tudi
napreden nacin vodenja v proizvodnji »Employee Empowerment«, ki je podprt s sodobnimi
digitalnimi orodji.

Leto 2024 je zahtevno leto predvsem zaradi upada povprasevanja, prilagajanja zahtevnejsim
trznim razmeram ter obvladovanja konkurencnih pritiskov. Glavno vprasanje je, kdaj lahko
pricakujemo okrepitev povprasevanja, saj se moramo nanj ustrezno pripraviti, predvsem
zagotoviti kompetenten kader in kapacitete dobaviteljev ter hkrati obvladovati stroske.

mag. Ales Bizjak, Poclain Hydraulics d.o.o.
predsednik UO ZdruZenja kovinske industrije




Poslovno leto 2023 je bilo za druzbo Creina d.o.0. in njene poslovne
enote uspesno kljub temu, da smo se tekom leta soocali z
spreminjajoCim se stanjem obsega narocil in prodaje. V prvih osmih
mesecih smo dosegali visoke mesecne prodaje. Te so bile posledica
visokega nivoja narocCil Se iz leta 2022 v PE Pedi in rasti prodaje v PE
PIS. V tem obdobju smo se ukvarjali z vprasanjem kako zagotavljati
nasim Stevilnim kupcem pravoCasne dobave in z vprasanjem
optimalne organiziranosti proizvodnih kapacitet in logistike
materialov. Ker smo imeli premalo lastnih proizvodnih zmogljivosti
smo se posluzevali kooperacijskih uslug, ki so nam jih zagotavljala
zunanja podijetja na podrocju laserskega razreza, krivljenja in varjenja.

V zacetku avgusta so Stevilni kupci PE Peci priceli s preklici narocil ali njihovimi zamiki globoko v
leto 2024. Te njihove odlocitve so bile utemeljene z razlogi povezanimi z visokimi zalogami peci
v celotni prodajni verigi. Zaloge pa so nastale kot posledica hitrega znizevanja cen energije,
posebno plina in elektrike in koncni kupci so se na to hitro odzvali. Kar naenkrat je priSlo do
pravega zloma prodaje peci na drva in peletnih peci v celotni Evropi in to stanje bo trajalo Se
skoraj celotno leto 2024. Kupci napovedujejo ponovno okrevanje trzis¢a peci Sele v letu 2025.
Kljub takim razmeram je PE Peli dosegla 100% rast prodaje v primerjavi v letom 2022 in
proizvedla je rekordno Stevilo pedi. Hiter padec prodaje peci je narekoval tudi hitro sprejemanije
ustreznih ukrepov za prilagoditev poslovanja PE Peci in druzbe Creina d.0.0. novo nastalim
razmeram, da smo ohranili stabilnost poslovanja v otezenih razmerah. Poslovanje PE Kmetijska
mehanizacija je bilo stabilno, prodaja je bila dokaj enakomerno razporejena Cez vse leto. Izstopa
prodaja na slovenskem trgu, dobro rast smo dosegli tudi na Svicarskem trgu. Poraslo je Stevilo
prodaje vedjih cistern za gnojevko kar je odraz rasti kmetijskih posestev na eni strani, po drugi
strani pa opazamo padec prodaje manijsih cistern kot posledica propada Stevilnih manjsih kmetij.
Prodaja v PE Posebni izdelki in storitve narasca iz leta v leto. V letu 2023 je bila prodaja vecja za
20% v primerjavi s predhodnim letom. Pridobili smo Stevilne nove kupce, posebno na tujih trgih,
pri obstojeCih prav tako belezimo veéji obseg prodaje. Veliko truda je bilo vlozenega tudi v
nominacije za nove projekte, ki bodo prispevali k nadaljnji rasti tudi v prihodnjih letih.

Posebno je potrebno izpostaviti izvedene nalozbe v letu 2023. Te so bile viSini 16% celotnega
prihodka Creine d.0.0. in so bile najvisje v obdobju zadnjih 10 let. V proizvodni proces smo uvedli
najsodobnejso tehnologijo laserskega razreza plocevine, nove CNC krivilne stroje, dvigala, vlagali
smo v informacijsko tehnologije in objekte. Na nabavnem podro¢ju je potrebno izpostaviti
cenovno znizanje vseh kljucnih repromaterialov, cene so vrnile na nivo cen iz leta 2021 kar je
pozitivno prispevalo k rasti nase konkurencnosti na trgih in laZjemu prilagajanju na cenovne
pritiske s strani kupcev. Na visokih cenovnih nivojih so ostale cene komponent. Na podrocju
kadrov smo morali v 4. kvartalu prilagoditi Stevilo zaposlenih novo nastalim razmeram narodil.
Znizevali smo obseg kapacitet pri pogodbenih delavcih kakor tudi pri zaposlenih v Creini d.o.0. V
najvedji meri smo se posluzevali moznosti ¢akanja na delo.

StroSki za elektricno energijo in zemeljski plin so tudi v letu 2023 Se naprej narascali. Tako smo
imeli za elektricno energijo viSje stroske za faktor 1,6 in za zemeljski plin za faktor 2,56. Ce
primerjamo cene z letom 2021 so cene za energijo Se mnogo visje. Smo pa bili upraviceni do
drzavne subvencije. BDV/Z smo v letu 2023 povecali za +8% glede na leto 2022. Bila bi pa Se
mnogo visja, ¢e ne bi imeli velikega izpada prodaje peci v 4.Q2024.

V vseh PE skupaj o0z. na nivoju Creine d.0.0. smo v letu 2023 dosegli + 35,5 % rast prodaje glede

na predhodno poslovno leto.Ta rezultat temelji na dobri prodaji v prvih osmih mesecih leta 2023

in na motiviranih in podjetju pripadnih zaposlenih ki so se z odgovornim pristopom do delovnih
obveznosti vsakodnevno trudili za doseganje zacrtanih poslovnih ciljev.

Ivan Rupnik, Creina d.d.

podpredsednik UO ZdruZenja kovinske industrije




Poslovno leto je bilo za GKN Driveline Slovenija uspesno v vec
pogledih. Realizacija plana prodaje je bila presezena za skoraj 10%,
pridobljeni so bili novi projekti za uspesnost poslovanja v prihodnosti,
prav tako pa je bila revidirana strategija razvoja za naslednje obdobije,
ki bo prinesla kar nekaj sprememb v samem podjetju in njegovi poziciji
na trgu. Dinamika sprememb v poslovhem okolju se je nadaljevala
podobno kot v preteklih letih, s tem da se je po covidu, krizi
polprevodnikov, vojnah in posledicni energetski krizi dodala Se kriza
kadrov in visoka inflacija, ki je v Sloveniji presegala povprecje Evrope.
Vse skupaj postaja nova »normalnost«, ki jo sicer tezko vgradimo v
letne plane, moramo pa s tem Ziveti in se sproti prilagajati nastali
situaciji.

Vse bolj se v avtomobilski industriji ¢uti napetost v razvoju in Siritvi na podrocju elektrifikacije,
kar samo po sebi ni presenecenje, saj cene elektricnih avtomobilov, ¢e odmislimo drzavne
subvencije in slabo investicijsko hitrost elektri¢nih polnilnic, ne spodbujajo vecjega povprasevanja
po elektri¢nih avtomobilih. Drugi »watch out« v industriji pa predstavlja zagotovo hiter razvoj
kitajskih avtomobilistov in njihov investicijski potencial. Pod ¢rto ocenjujem poslovanje podjetja v
preteklem letu pozitivno, z zaznamkom, da bo leto, ki prihaja, zagotovo Se bolj pestro in predvsem
negotovo z vidika obsega posla v Evropi.

Andrej Pokli¢, GKN Driveline Slovenija d.o.o.
podpredsednik UO Zdruzenja kovinske industrije

Poslovanje v letu 2023 je bilo znova dinami¢no. Kljub zmanjsani
obcutljivosti na ukrajinsko krizo so visoke cene surovin ostale izziv. V letu
2022 smo se soocali z nepredvidljivimi vojnami, energetsko krizo in
drasti¢nimi podrazitvami, kar nas je pripravilo na prilagodljivo in
proaktivno poslovanje tudi v letu 2023. Dnevna komunikacija s kupci,
dobavitelji in zaposlenimi je ponovno igrala klju¢no viogo v nasem
uspehu. Nasa majhna, a prilagodljiva proizvodnja je ponovno pokazala
svojo vrednost. Kljub visokim cenam vhodnih materialov in omejitvam
dobaviteljev smo uspeli skrajSati dobavne verige in pridobiti nove
zanesljive partnerje. Zasedenost proizvodnje z narocili je bila
zadovoljiva. Proizvedli smo nekoliko manj kot nacrtovano, vendar leto
zakljudili po pric¢akovanjih. Investicije v letih 2022 in 2023, vklju¢no z
lastno sonc¢no elektrarno, so se izkazale za stratesko pravilne. Te investicije nam omogocajo delno
samooskrbo in lazje prilagajanje energetskim nihanjem, medtem ko nova strojna oprema prispeva
k vedji natanc¢nosti in optimalnejsi proizvodniji. Kadrovsko smo se okrepili, kljub temu da nismo
imeli odprtih delovnih mest. Kot vedno zaposlujemo "na zalogo", kar se je izkazalo za uspesno,
saj lahko pridobimo usposobljen kader, ki ga imamo cas izuciti, kar omogoca pozitivne notranje
menjave in vecjo fleksibilnost.

Pricakovanja za leto 2024
Z napovedano ponovno krizo z narodili v letu 2024 priCakujemo nove izzive. Pricakovati je, da bo
leto 2024 zahtevalo Se vec prilagajanja in optimizacije poslovnih procesov ter da bo velik pritisk
na cene s strani kupcev. V ospredju sta zagotovo tudi dinamicnost na trgu dela in nagrajevanije,
ki bosta zahtevala naSo pozornost. Sprejemati moramo nepri¢akovano in biti pripravljeni na hitre
spremembe. Optimizacija procesov, izboljSanje konkurencnosti na trgu in nadaljnje izkoris¢anje
priloznosti, ki se nam ponujajo, bodo klju¢ni za uspesno poslovanje v prihodnjem letu. Pomembno
je, da ostanemo optimisticni, prilagodljivi in pripravljeni na nove izzive ter jih spremenimo v
priloznosti za rast in napredek. S temi naceli bomo v letu 2024 nadaljevali pot uspeha, ne glede
na ovire, ki se nam bodo pojavile na poti.

Ksenja Brelih Klincov, Niro Steel d.o.o.




Poslovanje druzbe v letu 2023 je za PRIMAT v najvecji meri zaznamovalo
strukturno  preoblikovanje  najvedjega kupca, ki je zaradi
prestrukturiranja visokega dolga, v sredini marca 2023 zacel izvajati
potrebne formalnopravne postopke. V odnosu do sodelovanja z nami se
je to odrazilo v obcutnem zmanjsanju obsega sodelovanja, tako da je
povprecCna realizacija za tega kupca, ki v strukturi vseh prihodkov dosega
priblizno 50 %, v obdobju april — avgust 2023 upadla na vsega eno
tretjino obicajnega obsega. Strukturno preoblikovanje je kupec izvedel
do sredine avgusta 2023, ko so na New Yorski borzi zaCele kotirati
njegove delnice iz nove emisije.

Poleg tega se je v letu 2023 uresniCil scenarij, ki smo ga opazali in
napovedovali Ze konec leta 2022, in sicer upoCasnitev gospodarskih aktivnosti v najvecjih
evropskih drzavah, ki so hkrati tudi nasi najpomembnejsi prodajni trgi. Nemcija je do konca leta
2023 zapadla v rahlo recesijo, v Svici je povprasevanje po varnostni opremi na splosno upadlo
zaradi teZzav banke Credit Suisse, tudi drugod ni bilo bistveno bolje. Posledicno je povprasevanje
po nasih izdelkih na teh trgih upadlo, prav tako se je zaostrila cenovna konkurenca s strani drugih
ponudnikov. V taksnih razmerah smo prvotne napovedi iz poslovnega nacrta za leto 2023 korigirali
na nove razmere z rebalansom poslovnega nacrta. V skladu z rebalansom smo ustrezno zmanjsali
proizvodne kapacitete, predvsem z zmanjSanjem virov, ki so temeljili na variabilni osnovi. V drugi
polovici leta 2023 so se zacela naroCila najvecjega kupca normalizirati, tako da se je raven
sodelovanja povrnila na predhodno raven, pocasi so se zacela krepiti tudi naroCila ostalega
programa.

Ne glede na turbulentna dogajanja v letu 2023 smo uspeli stabilizirati financiranje tekocega
poslovanja in investicijskega projekta, za katerega smo konec leta 2022 podpisali pogodbo s
SPIRIT. Ta investicijski projekt v skupni vrednosti cca. 1,5 mio EUR pomeni najvecji investicijski
ciklus druzbe PRIMAT d.d. v zadnjih 15-ih letih. V letu 2023 smo Ze zagnali oz. predali v uporabo
vedji del predvidenih investicij (novi CNC upogibni stroj, stroj za razrez ploCevin, stroj za
vtiskovanje navojnikov, regali za skladiSCenje ploCevine, sanacija tlakov, betonski mesalec),
manjsi del nas za izvedbo Caka Se v letu 2024. V letu 2023 smo uspeli izboljsati tudi ucinkovitost
proizvodnje, in sicer za 5 % v primerjavi z letom 2022. Pri¢akujemo, da se bo ucinkovitost
proizvodnje z vpeljavo novih investicij Se dodatno izboljsala.

V skladu z naso strategijo na okoljskem podrocju smo v letu 2023 izdelali LCA analizo (Life Cycle
Analysis). Glavni cilj je bil izvesti analizo okoljskega Zivljenjskega cikla tipi¢nega izdelka -
varnostnega sefa Starprim s Studijo tipa 'od zibelke do vrat' (cradle-to-gate). Analiza LCA je
potrdila zelo velik vpliv dobaviteljev na okoljski profil nasih izdelkov, zato bo v prihodnje potrebno
pristopiti k optimizaciji dobaviteljev in njihovih dobav. LCA analizo smo Se dodatno nadgradili s
sodelovanjem na projektu Trajnostna in kroZna poslovna strategija, katerega prvo fazo smo
izvedli v sklopu Javnega razpisa Podpora podjetjem pri strateski trajnostni in krozni transformaciji
poslovanja v letih 2022 — 2025. V okviru druge faze projekta smo definirali ve¢ konkretnih
projektov, ki bodo pripomogli k prehodu na trajnostno poslovanje druzbe s ¢im manjSim
negativnim vplivom na okolje.

Matjaz Andric, Primat d.d.




Leto 2023 je bilo za Revoz zahtevno leto zaradi tezav v oskrbi z
elektronskimi deli. To se je odrazilo tudi v manjSem obsegu proizvodnje.
Oktobra smo v tovarni zagnali serijsko proizvodnjo prenovljene pete
generacije Clia.

V zacetku leta se je Revoz pridruzil iniciativi GREMO, ki v okviru
strateSkega partnerstva oz. konzorcija pod okriliem Slovenskega
avtomobilskega grozda povezuje najpomembnejSa slovenska podjetja
na podrocju raziskav in razvoja za avtomobilsko industrijo. Na ta nacin
bo podjetje Revoz Se bolj okrepilo razvojno-inovacijsko sodelovanje s
Clani partnerstva, hkrati pa ustvarjalo nove oblike sodelovanja.

V duhu digitalne revolucije Industrija 4.0 smo v podjetju izvedli obsezno
izobrazevanje industrijski metaverzum, v katerem smo naSe zaposlene, pa tudi dobavitelje in
partnerje, seznanili z najsodobnejsimi sistemi in tehnologijami, ki se v skupini Renault Group ze
uporabljajo oz. se napovedujejo v prihodnosti. Tovarna Revoz je doZivela temeljit preporod z
uporabo najsodobnejSe opreme in tehnologij tako v proizvodnem procesu (uvedba kolaborativnih
robotov, digitaliziranih delovnih mest v proizvodnji, digitalizacija procesa vodenja embalaz,
uporaba laserjev, kamer, 3D merjenja, 3D tiskalnikov ...) kot tudi izven njega (uporaba razlicnih
aplikacij, tablic in zaslonov), s ¢imer se priblizujemo Zelenemu cilju tehnolosko napredne tovarne.

Tudi kar zadeva nalozbe, je bila vecina teh v letu 2023 namenjena za projekte na podrocju
digitalizacije, industrijske opreme in varCevanja z energijo. V okviru svoje preobrazbe v
avtomobilsko podjetje naslednje generacije je skupina Renault Group na novo opredelila vrednote
in priporocena vedenja svojih zaposlenih s kampanjo SHIFT, ki je usmerjena na osredotocenost
na resitve, dediscino, integriteto, napredno miselnost in zaupanije.

Zastavljene cilie bomo v podjetju dosegali v skladu s strategijo ESG, ki uposteva odgovornost
podjetja na podrocju okolja, predvsem v smislu kroZznega gospodarstva in razogljicenja; druzbe,
ki zajema skrb za zaposlene, vkljucevanje vseh druzbenih skupin oz. upostevanje raznolikosti, ter
voditeljstva, pri ¢emer gre za transparentnost poslovanja ter upostevanje najvisjih eti¢nih in
vodstvenih nacel.

Joze Bele, Revoz d.d.
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Namen gradiva je predstaviti osnovne podatke o gospodarjenju v kovinski industriji po dejavnostih oziroma podskupinah v
letu 2023 in podati trende gibanj s kijucnimi ugotovitvami, Podane so tudi nekatere primerjave z okoljem EU.

1. OSNOVNI PODATKI O STANJU KOVINSKE INDUSTRIJE V LETU 2023

Druzbe so bile po dejavnostih v letu 2021 razvrscene na podlagi razliCice Standardne klasifikacije dejavnosti — SKD 2008. Ta
je v skladu z Uredbo o standardni klasifikaciji dejavnosti, UL RS 69/07, 17/08, ki je zacela veljati s 1. januarjem 2008 in v
celoti povzema evropsko klasifikacijo dejavnosti NACE Rev. 2.

Tako so v kovinsko industrijo v okviru Zdruzenja kovinske industrije uvrS¢ene naslednje panoge:
= SKD C/25 Proizvodnja kovinskih izdelkov, razen strojev in naprav izvzemsi dejavnost SKD 25.500

(Kovanje, stiskanje, vtiskovanje in valjanje kovin; prasna metalurgija)
= SKD C/27.52 Proizvodnja neelektricnih gospodinjskih naprav

= SKD (/28 Proizvodnja drugih strojev in naprav

= SKD C/29 Proizvodnja motornih vozil, prikolic in polprikolic, izvzemsi SKD 29.310 (Proizvodnja elektri¢ne in
elektronske opreme za motorna vozila)

= SKD C/30 Proizvodnja drugih vozil in plovil

= SKD (/33 Popravila in montaZza strojev in naprav, izvzemsi SKD 33.130 (Popravila elektronskih in opticnih

naprav), ter SKD 33.140 (Popravila elektricnih naprav)

Slovenska kovinska industrija se uvrs¢a v vrh nosilnih dejavnosti predelovalne industrije tako po prihodku kot po izvozu.
Panoge kovinske industrije predstavljajo v Sloveniji 29% prihodkov (12 mrd €), 29% izvoza (8,4 mrd €), 35% Stevila
zaposlenih (cca. 68.000), ustvarijo pa 32% (3,7 mrd €) dodane vrednosti vseh predelovalnih dejavnosti v Sloveniji.

Kovinska industrija znotraj predelovalnih dejavnosti
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Graf 1: Kovinska industrija znotraj predelovalnih dejavnosti



